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Anlageprofil 2016 ConEN

Investitionskriterien

Standorte Nutzungsarten Objektklasse Investitionsvolumen

Premium Bliro- und Einzelhandels-
gebaude (Beste Lagen im Stadt-
zentrum oder etablierte Biro- und
Einzelhandelslagen mit hervorra-
gender Infrastruktur )

GroBstadte Deutschland, Mietstand: langfristige Mietvertra- Core 15-100 Mio. €
EU und USA ge mit bonitatsstarken Mietern, Core Plus
hohe Vermietungsquote

Bauqualitat: bevorzugt Neubauten
bzw. sanierte Gebdude in Neubau-
qualitat, “grine™ Gebaudezertifika-
te (DGNB, LEED, BREEAM)

Die folgenden Daten sollten fiir eine Angebotsbewertung vorgelegt werden:

¢ PLZ, StraBe ¢ Renovierungsstand

¢ Lage Makro/Mikro, Objekttyp/Nutzungsart € Bruttorendite

& Offentliche Verkehrsanbindung @ Fertigstellung

¢ GrundstilicksgroBe, Anzahl der Vollgeschosse, € BGF, GRZ, Transaktionsgebiihr
TG-Stellplatze ¢ Kaufpreis

& Mietflache, Vermietungsstand, Gewichtete € Grundstlickspldne, Katasterplan
Restlaufzeit der Mietvertrage, FlachengroBe € Interessenten bzw. Kundenschutz

(Wohn- und Gewerbeflache), Mieterliste

Es kommen nur Projekte in Frage, in denen eine nachvollziehbare Beauftragung durch Eigentimer, Makler oder
(Zwischen-) Vermittler ersichtlich ist. Demnach ist Voraussetzung flir eine Transaktionsberatung bzgl. einer
Immobilie, durch die Kala Consulting, dass Sie uns ein Mandat des Eigentliimers oder einen sonstigen
legitimierenden schriftlichen Auftrag zur Vermarktung dieser Projekte vorlegen.

Bitte senden Sie uns dieses Legitimationsschriftstlick, ggf. zundchst mit geschwdrzten Daten, zu. Sollte Ihre
Legitimation zufriedenstellend sein, werden wir Thnen das beidseitige NDA zusenden.

www.kala-consulting.com e info@kala-consulting.com
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